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Domina el comercio global: leyes,
estrategias y éxito sin fronteras.

Hagamos que tu historia trascienda

MODALIDAD:
Semipresencial




Alo largo de 40 horas de formacién intensiva, los
modulos abordaran aspectos fundamentales
como la legislacion y regulacion nacional e
internacional, la gestion financiera eficiente de las
operaciones comerciales, la optimizacion de la
cadena de suministroy la logistica 360, asi como
el uso de herramientas tecnoldgicas accesibles
para automatizar y reducir costos en los procesos
de importacién y exportacion.

Perfil de los participantes:

Profesionales de nivel gerencial,
coordinadores y mandos medios que se
desempenan en areas relacionadas con el
comercio internacional, la logistica, la
gestion de operaciones y la administracion
de empresas.



2. LEGISLACION Y
REGULACION EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

1. INTRODUCCION AL COMERCIO
INTERNACIONAL Y SU CONTEXTO
EN PARAGUAY

- Contexto global y local del comercio exterior.

- Oportunidades y desafios para Paraguay como
plataforma de comercio internacional.

- I[dentificacion de sectores clave parala
exportacion e importacion en Paraguay.

- Mapa de Oportunidades Comerciales

- Analisis FODA para Exportacion e Importacion.

3. GESTION FINANCIERA
PARA LA IMPORTACION Y
EXPORTACION

- Calculo de costos de importaciony
exportacion: aranceles, impuestos, flete,
seguro, etc.

- Estrategias para gestionar riesgos
financieros en comercio internacional.

- Fuentes de financiamiento para
importadores y exportadores (bancos,
créditos internacionales).

- Plantilla de Calculo de Costos.

- Simulador de Riesgos Financieros.

5. ADMINISTRACION
DE PROCESOS EN LA
IMPORTACION Y
EXPORTACION

- Cémo administrar los tramites de
importacion y exportacion.

- Manejo de contratos, facturaciény
documentos aduaneros.

- Implementacion de sistemas de gestion para
reducir tiempos de espera.

- Plantilla para la Gestién de Documentos.

- Leyes nacionales sobre comercio exterior,
aduanas, y regulaciones fiscales.

- Tratados y acuerdos internacionales relevantes
para Paraguay (Mercosur, OMC).

- Procedimientos y tramites aduaneros:
documentos necesarios, pagos de impuestos y
aranceles.

- Simulacion de un proceso aduanero.

- Plantillas de cumplimiento normativo.

4. SELECCION Y
GESTION DE PROVEEDORES
INTERNACIONALES

- Métodos para identificar proveedores
internacionales confiables.

- Técnicas de negociacién y contratos
internacionales.

- Evaluacién de proveedores: calidad,
cumplimiento de plazos, precios.

- Checklist de Evaluacion de Proveedores.

6. GESTION LOGISTICA
360° EN IMPORTACION Y
EXPORTACION

- Logistica internacional: transporte,
almacenamiento, aduanasy distribucion.

- Optimizacién de la cadena de suministro
internacional.

- Logistica inversa y sostenibilidad.

- Simulacién de un Plan Logistico.




Aprendé

con los mas

prestigiosos
docentes e o o vt

o [ ) que la calidad académica se vea
afectada, ya sea por motivos de
fuerza mayor o disponibilidad

del profesor.

Martng
1 Villalba

Profesional con amplia formacion académica, destacandose
con una Maestria en Administracion de Negocios (MBA) y
especializaciones en Direccidn Logistica y Abastecimiento,
Didactica Universitaria, y una licenciatura en Ingenieria
Comercial y Ciencias Politicas. Ha desarrollado su carrera en
diversas posiciones de liderazgo en el area de Supply Chain,

actualmente como Gerente de Supply Chain en BMW Perfecta
Automotores S.A. Su experiencia abarca roles como Gerente de
Cadena de Suministros en empresas del sector alimenticioy
farmacéutico, Jefa de Compras Internacionales en el ambito de
electrodomeésticos y electrénicos, asi como experiencia en
comercio exterior, gestion de importaciones y exportaciones.
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del profesor.

ANCY,
Thiessen

» . Profesional con 7 anos de experiencia, Licenciado en Comercio
Internacional y Magister en Administracion y Direccion de
Empresas (MBA). Actualmente, Jefe de Importaciéon en
Cooperativa Chortitzer Ltda., gestionando el Supply Chainy
supervisando mas de 5 fabricas activas de diferentes sectores.

Experto en regimenes de incentivos fiscales, admisiones
temporales y exportaciones temporales, con sélida

experiencia en negociaciones de modalidades de pago y cartas
de crédito.

deocantesinrinclitioners
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Certificacion
Al culminar el programa obtendras un
certificado de la USIL

Nota: Es requisito indispensable tener una nota aprobatoria,
no habersuperado el 30 % de inasistenciasy haber cancelado
lainversion econdmica total del programa.

Detalles del Programa

(D Inicio: 31 de marzo 2025

Fin: 02 de mayo 2025

Horario: Lunes y Miércoles,
de 19:00 Hs. a 21:30 Hs.

Duracion: 40 horas académicas

q

Modalidad: Semipresencial

< @ @

Metodologia: Learning By Doing,
método del caso.

Inversion: ¢ 5.500.000

Precio con descuento: ¢ 4.400.000
*Beneficio exclusivo solo para los primeros inscriptos*

B\

= Requisitos de admision:
» Foto de C.I. ambos lados.
» Ficha de inscripcion.

e LaUSILsereservaelderechode cancelar o modificar las fechasde
sus programasy comunicarlas con la debida anticipacion.

e Unaveziniciadaslasclases no se podrasolicitar la devolucion de la
primera cuota.

Lleva tu negocio al siguiente nivel
con el conocimiento correcto.
ilnscribite ya!

+595 981 470 837 (<) (+595-21) 282 801
[f] ubs.py @ usil.edu.py
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